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Carlson Wagonlit Travel s’associe avec GetThere
pour enrichir son offre de réservation en ligne

PARIS / SOUTHLAKE, TEXAS, le 1* mars 2006 -- Carlson Wagonlit Travel (CWT),
leader mondial du voyage d’affaires, annonce aujourd’hui la signature d’'un accord de
distribution avec GetThere pour offrir a ses clients une plus grande flexibilité en matiére
de choix d’outils de réservation en ligne. Le systéme de réservation en ligne GetThere
est désormais disponible pour les clients de CWT en Europe, Amérique du Nord, Asie-
Pacifique et Amérique Latine ; il existe en 8 langues. Ce systeme vient s’ajouter a I'outil
de réservation en ligne CWT Horizon, développé et proposé par CWT aux Etats-Unis et

au Canada.

Pour Hubert Joly, Président Directeur Général de CWT, « étre leader dans les services
en ligne et optimiser I'efficacité des processus a I'échelle mondiale n’est pas seulement
une priorité stratégique pour CWT. C’est également un levier fondamental pour une
gestion optimale des budgets de voyage d’affaires ». En effet, « La réservation en ligne
permet aux entreprises de réduire d’environ 10 % le montant total de leurs dépenses en
matiére de voyage. Le montant de ces économies dépend de la capacité des
entreprises a faire adopter rapidement ces outils par leurs personnels a travers le
monde. Cela nécessite une expertise constante, depuis la réflexion sur la mise en
ceuvre d’'un systeme de réservation en ligne jusqu’au temps nécessaire pour atteindre
les niveaux d’adoption souhaités. Ainsi, outre le fait d’offrir & ses clients son expertise et
ses technologies de pointe, CWT met tout en ceuvre pour étre le meilleur gestionnaire
de voyage d’affaires et intégrateur de systémes technologiques. De cette facon, nous

aidons nos clients a obtenir les meilleurs résultats de leur programme de voyages ».

Cet accord global de commercialisation vient conforter une relation établie avec
GetThere des 1998, lorsqu’un premier client de CWT a souhaité intégrer ce systéme de
réservation en ligne dans son programme de voyage d’affaires. Le systeme GetThere
propose différentes fonctionnalités, notamment une compatibilité avec tous les GDS, la

possibilité d’accéder a plusieurs langues et le paiement multidevises.
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Grace a la signature de cet accord, les clients de CWT bénéficieront d’avantages
supplémentaires, parmi lesquels des tarifs préférentiels, ou encore une intégration du
systéme avec les outils technologiques propres a CWT, comme CWT Portrait, I'outil de
gestion des profils de voyageurs. Sans oublier 'avantage d’'une implémentation plus
rapide du systéme GetThere grace au savoir-faire de CWT en matiére d’intégration.
Enfin, GetThere fournira aux clients de CWT une assistance technique locale dans tous

les pays ou le systéme est disponible.

Pour Jack O'Neill, Responsable des opérations de CWT en Amérique du Nord, la
signature de cet accord démontre « I'engagement de CWT a apporter a ses clients les
meilleures options technologiques, appartenant en propre a CWT ou développées par
des tiers, pour que leur programme de voyage atteigne leurs objectifs et réponde a leur
culture d’entreprise. Les systémes de réservation en ligne CWT Horizon et GetThere
sont parmi les outils les plus performants du marché. Nos clients les adoptent dans le

but de réaliser des économies mais aussi de mieux satisfaire leurs voyageurs ».

Beverly Heinritz, Directeur Général de GetThere, a ajouté : « Nous proposons avec
succes notre systéme de réservation en ligne aux clients de CWT depuis plusieurs
années. Nous sommes donc particulierement heureux de formaliser aujourd’hui cette
collaboration et nous sommes engagés a travailler encore plus étroitement avec CWT
pour fournir un contenu encore plus riche et des processus de réservation simplifiés, et

ainsi offrir plus de valeur ajoutée a ses clients dans le monde entier ».

A propos de Carlson Wagonlit Travel

Leader mondial dans le domaine de la gestion des voyages d’affaires, Carlson Wagonlit Travel
est partenaire de grandes entreprises, de PME et d’institutions gouvernementales. La mission de
CWT est d’accompagner ses clients dans leur démarche d’optimisation des processus et des
budgets voyages, en s’appuyant sur son expertise reconnue du conseil, sa puissance de
négociation aupres des fournisseurs, son savoir-faire technologique et son souci permanent d'un
service de haute qualité. CWT intervient dans plus de 150 pays et sert 60 des 100 plus grandes
entreprises mondiales. Le volume d’affaires généré par la marque Carlson Wagonlit Travel est de
22 milliards de dollars.

Pour de plus amples informations, rendez-vous sur www.carlsonwagonlit.com

A propos de GetThere

GetThere, marque de la société Sabre Holdings, est le leader mondial de systemes de
réservation en ligne de voyage d'affaires, ayant généré en 2005 un volume d’affaires de $ 6.3
milliards. GetThere offre aux entreprises internationales et aux agences gouvernementales une
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optimisation des codts de réservation en ligne tant pour leurs voyages que pour I'organisation de
leurs réunions. La technologie GetThere est compatible avec tous les systemes de distribution de
voyages (GDS) et toutes les entreprises de gestion du voyage d’affaires. Plus de 3.000 sociétés,
dont une majorité figurant dans le classement Fortune 200 ayant des sites de réservation en
ligne, utilisent la technologie GetThere.

Pour de plus amples informations sur GetThere, rendez-vous sur www.getthere.com

Sabre Holdings Corporation, société cotée a la bourse de New York (NYSE : TSG), est le leader
mondial dans le domaine de la fourniture et de la commercialisation de produits et solutions
technologiques adaptés a l'industrie du voyage.

Pour de plus amples informations concernant Sabre Holdings, rendez-vous sur www.sabre-

holdings.com
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