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Foglio

Investimenti in tecnologia, nuove acquisizioni e diversificazione del prodotto le linee guida della societa

Cwt passa al contrattacco

Il ceo del colosso del bt Douglas Anderson illustra le strategie per il prossimo esercizio

Tutti gli ingredienti
della ricetta Cwt per ri-
spondere alla situazio-
ne economica. Il presi-
dente e ceo Douglas An-
derson fa il punto della
situazione ed espone le
possibili soluzioni.“Dopo
un primo semestre co-
munque di crescita - af-
ferma - negli Usa c’¢ stato
un forte rallentamento
nel terzo trimestre e ora ¢
ancora peggio. Pensiamo
infatti di chiudere il 2008
in negativo rispetto al
2007”.

Dalla diversificazione
geografica e settoriale al-
I'allargamento dell’offer-
ta fino agli investimenti in
tecnologia e alla crescita
anche attraverso lo shop-
ping. Per restare a galla,la
strategia di Cwt si muove
a tutto campo. Conside-
rando anche le cifre che
arrivano dalle diverse a-
ree.“Anche 1'Asia-Pacifico
¢ abbastanza ferma - prose-
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gue Anderson -, mentre
I’Europa, cresciuta a due
cifre nel primo semestre,
ora ha rallentato, ma con-
serva il segno piu”. Per I'F
talia,in particolare, si trat-
ta di un incremento del
20 per cento, “anche se
prima dell’estate eravamo
a pin 25” aggiunge I'am-
ministratore delegato di
Cwt Italia Roberto Bacchi.

Ma il ceo sottolinea an-
che un altro dato:“Abbiamo
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una buona distribuzione
del business: il 45 per cen-
to arriva dall’Europa, il 40
dagli Stati Uniti e il restan-
te 15 per cento da Asia Pa-
cifico e Sudamerica - spie-
ga Anderson -. Inoltre sia-
mo stati attenti anche a
non concentrarci su alcu-
ni settori specifici. Per noi
ad esempio, il settore fi-
nanziario conta meno del
10 per cento del fattura-
to, mentre per altri € pre-

ponderante”. E aggiunge:
“Grazie anche alla tecnolo-
gia, siamo sempre piu pre-
senti anche sulle pmi, un
segmento molto promet-
tente anche e soprattutto
per I'Italia”. Questa fetta
di business ¢ arrivata or-
mai a contare per il
20 per cento del giro d’af-
fari del mercato.A cui si
aggiunge un 10 per cen-
to circa del segmento
congressuale. A.V.
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